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Demonstrer indsigt

Spørg om behov &

perspektivér løsninger

Vær konkret (cases)

Udfordre kunden
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Indhold

Én time 

Altid video Vis, hvor I er i processen Interaktivt 
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Ramme-

sætning

Åbne Dialog

Salgspræsentation og introduktion – hav den forfinet på forhånd

Agendasætning og forberedelse af ‘closing’

Fortæl hvorfor du finder kunden interessant – og din intentioner 
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Lad ikke udenomssnak afspore 
samtalen. Salg er ikke smalltalk 
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Dialog Lukke 

Udfald Så dét jeg hører dig sige, er [opsummering af vigtigste pointer]

Få en opfølgende aftale i kalenderen – og fortæl om proces herfra

Hvis jeg skal udarbejde et oplæg til dig, hvordan skal det så se ud?1
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I skal ikke overraskes af tiden 
og forsømme ‘closing’
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